Séljledare Svebab

Vill du vara med och driva forsaljningen i ett framgangsrikt bolag som gor skillnad inom
brandsakerhet och industri? Svebab séker en teknisk saljledare med passion for kundrelationer
och tekniska I6sningar, som vill vixa med oss. Om du ar redo for en spannande utmaning i en
bransch dar kvalitet och innovation star i fokus, da ar detta mojligheten for dig!

Svenska Brandslangsfabriken AB (Svebab) ar Nordens enda producent av
rundvavd, flatrullad och formstabil vavslang. Vi finns i Skene, ca 3.5 mil sdder om
Boras. Vi ar kanda for var brandslang over stora delar av varlden, inte minst tack
vare den kvalitet vi levererar. Med hjalp av var erfarenhet och den kompetens vi
samlat pa oss under manga ar har vi kunnat utveckla vara slangar sa att de idag
haller absoluta hégsta klass

Vi har etablerade kundrelationer med saval raddningstjanst, stora grossister, samt stora
industrikunder. Vi ar stolta éver att leverera utrustning som bidrar till den svenska beredskapen i
oroliga tider och har aven bidragit i hjalpen till Ukraina.

Vi sdker nu en drivande och strategisk saljledare som vill vara med och starka var position pa
marknaden. Rollen innebar ett stort ansvar for bade befintliga nyckelkunder och
nykundsbearbetning, med fokus pa att utveckla och uppratthalla langsiktiga relationer.

Som saljledare hos oss kommer du att ha en central roll i var fortsatta tillvaxtresa. Du kommer
att arbetsleda och utveckla vart befintliga saljteam, och rapportera direkt till VD.

Varfor Svebab? Hos oss far du chansen att vara med och paverka bade din egen och
foretagets utveckling i en bransch med stark framtidstro. Du far arbeta i ett foretag med stabila
och langsiktiga kundrelationer, hdg leveranssakerhet och en produktportfélj som du kan vara
stolt dver.

Ar du redo att ta nasta steg i din karriar? Ansok idag och bli en del av Svebab!

Ansokningar hanteras I6pande och tjansten kan komma att tillsattas efter 6verenskommelse
sa skicka garna din ansdkan sa snart som mgjligt. | denna rekrytering samarbetar vi med
Randstad. Vid fragor om rekryteringsprocessen, kontakta Haroula Karasimou pa tel. 070-
7351389 eller via mail haroula.karasimou@randstad.se.



Ansvarsomraden:

e Utveckla och underhalla relationer med befintliga nyckelkunder samt identifiera och
bearbeta nya kunder.
Deltaga och organisera foretagets medverkan pa branschmassor och event.
Tilsammans med VD ansvara for prisforhandlingar och upprattande av avtal, samt
implementera och underhalla prisfiler i vara system.

e Delta i och hélla saljméten samt bidra till utvecklingen av var interna saljstrategi.

Utover att arbeta med egen forsaljning, kommer du aven leda och coacha vart saljteam for att
sakerstalla att vi nar vara gemensamma mal. Du driver saljarbetet framat och din erfarenhet och
ditt engagemang kommer att vara avgérande for att utveckla bade teamets prestation och var
marknadsnarvaro.

Kvalifikationer:

Minst gymnasial utbildning med teknisk inriktning, meriterande med hégskoleutbildning.
Flera ars erfarenhet av teknisk forsaljning, garna inom VVS, brand eller industri.
Erfarenhet av nykundsbearbetning och upphandlingar, samt vana av att forhandla och
uppratta avtal.

e Korkort och goda sprakkunskaper i svenska och engelska ar ett krav.

Vi soker dig som ar resultatdriven, initiativiagande och har en stark férmaga att bygga och
uppratthalla kundrelationer. Du ar I6ésningsorienterad, har ett starkt kundfokus och trivs i en roll
dar du kan kombinera strategiskt tinkande med operativt arbete. Erfarenhet av att leda och
coacha team ar meriterande.



